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Fiat Bravo 1,6 120DPF Automatik 
EZ 09/12, 159.653 km, 120 PS, Diesel 
ESP, Klimaanlage, Zentralverriegelung, 
Serviceheft  gepflegt,  
etc. € 5.990,-

Mazda CX-3 G120/Challenge 
EZ 03/16, 51.150km, 120 PS, Benzin,  
Winterräder, ABS, Automatische Klimaan-
lage, Tempomat, Serviceheft  
gepflegt, etc. € 13.890,- 

Opel Corsa 1,2 CDTI Cool + Sound 
EZ 05/15, 64431 km, 75 PS, Diesel 
Winterräder, Berganfahr Assistent,  
Klimaanlage, Serviceheft gepflegt  
etc. € 7.890,- 

Mazda MX-5 1,8 Coupe Takumi 
EZ 03/12, 85.000 km, 126 PS 
Winterräder, Tempomat, Autom. Klimaan-
lage, ABS, Serviceheft gepflegt, 
etc. € 13.990,-

Renault Kangoo Blue dCi 80 TAGESZULASSUNG 
EZ 12/19, 55 km, 80 PS, Diesel 
Seitenairbags, Manuelle Klimaanlage, Radio Connect CD, 
Bluetooth, USB-AUX Eingang, etc. € 16.860,- 

Mazda CX-5 CD150 AWD Attraction 
EZ 07/12, 153.838 km, 150 PS, Diesel, 4x4 
Winterräder, Tempomat, Einparkhilfe 
 vorne und hinten, Autom. Klimaanlage, 
Serviceheft gepflegt, etc. € 12.990,-

Mazda CX-30 G122/AWD/Comfort+ 
EZ 09/19, 4200 km, 122 PS, Benzin, Win-
terräder, ABS, Zweizonen-Klimaautomatik, 
Tempomat, Sound, Style, Premium & 
Techpaket NP: € 37.507 VP: € 29.990,-

Mazda3 Sport G120 Vorführwagen 
EZ 08/18, 6.800 km, 120 PS, Benzin 
Winterräder, Tempomat, Autom. Klima -
anlage, Lederlenkrad, etc. 

NP: € 23.740,-, VP: € 19.990,-

Mazda 2 CD105/Attraction 
EZ 07/16, 45267 km, 105 PS, Diesel, 
Winterräder, ABS, Klimaanlage,  
Tempomat, Serviceheft gepflegt, 
etc. € 11.790,- 

Renault Clio 1,2 Expression 
EZ 12/12, 26.704 km, 75 PS, Benzin 
Winterräder, Tempomat, ABS, ESP, Klima 
manuell, Serviceheft  gepflegt,  
etc. € 7.890,-

Renault Scenic Tce115 
EZ 11/13, 58.160 km, 116 PS, Benzin 
Winterräder, Tempomat, ABS, ESP, Klima 
manuell, Serviceheft gepflegt,  
etc. € 9.890,-

MOGASI: Bringt Schwung in die Tiroler Skiwelt 
Vier Paznauner Jungunternehmer profilieren sich mit einer Online-Service-Plattform

Die besten Ideen hat man oft 
draußen in der Natur. Dominik 
Tschoder (geb. 1993) aus dem 
Ischgler Weiler Mathon und be-
ruflich als Verkäufer bei einer Ho-
telsoftware im Einsatz, kam der 
Geistesblitz beim Skifahren. Ihm 
war aufgefallen, dass viele Gäste 
immer öfter auswärtige Skilehrer 
und Ausrüstung mitbringen, um 
Geld zu sparen und nicht wertvol-
le Urlaubszeit beim Skiverleih 
oder auf der Suche nach geeigne-
ten Skikursen vergeuden zu müs-
sen.  
Abgesehen davon, dass den Ski-
destinationen und lokalen Unter-
nehmen dadurch die Wertschöp-
fung verloren geht, sind gerade für 
Skilehrer aktuelle Ortskenntnisse 
immens wichtig, ebenso wie es 
beim Skifahren auch auf die geeig-
nete Ausrüstung ankommt. Do-
minik überlegte, dass es sowohl für 
Gäste als auch für Gastgeber von 
Vorteil wäre, Skikurs und Skiaus-
rüstung bereits vor Antritt des Ur-
laubs ganz bequem und unkom-
pliziert online zu buchen und da-
bei auch die Preise übersichtlich 
vergleichen zu können. Dabei soll-
ten nur Sportgeschäfte und Ski-
schulen aus der Region angeboten 
werden.  
Diese Idee teilte er seinen Freun-
den Daniel Fritz (geb. 1985), Jo-
hannes Sonderegger (geb. 1992) 
und Josef Sonderegger (geb. 1985) 
mit, die sofort Feuer und Flamme 
waren und sagten: „Lasst uns da 
gemeinsam was machen!“ Und so 
nahmen die unternehmungslusti-
gen Vier aus dem Paznauntal die 

stets voranschreitende Digitalisie-
rung selber in die Hand und ent-
wickelten eine Online-Plattform 
für die Buchung von Skiverleih 
und Skikursen, zuerst einmal be-
schränkt auf das Paznaun- und das 
Stubaital. Die Erfahrung aus ihren 
Berufsfeldern – Programmierer, 
Skilehrer  und Touristiker – kam 
ihnen dabei zugute. 

Steiler Aufwärtstrend 

Der Name für ihr Unternehmen 
war auch bald gefunden: MOGA-
SI. Er setzt sich aus der Abkürzung 
„Mountains Gaudi und Ski“ zu-
sammen. Der Slogan des jungen 
Startups ist übrigens: „Book your 
mountain thrills“. Thrills und Lei-
denschaft fürs Skifahren wollen 
die vier Ischgler Jungunternehmer 
durch ihre Dienstleistung vermit-
teln und befinden sich damit auf 
Erfolgskurs. Nachdem sie sich für 
die Organisationsstruktur einer 
GmbH entschieden hatten, ging 
2016 ihre Plattform 

MOGASI.com zum ersten Mal 
online und nach einem erweiter-
ten Testlauf in der Saison 2018/19 
nahm sie in der aktuellen Winter-
saison mit einer beachtlich gestie-
genen Zahl an Anfragen und Bu-
chungen ordentlich Schwung auf. 
Jetzt heißt es, die Gunst der Stun-
de zu nützen, deshalb sollen heuer 
die Angebote auf das Ötztal und 
das Arlberggebiet ausgedehnt wer-
den. Ziel ist es, den MOGASI-
Online-Kundendienst für Ange-
bote in ganz Tirol auszuweiten. 
Auch über Sommerangebote wird 
bereits nachgedacht, um ein ganz-
jähriges Angebot zu schaffen. 
Da die tüchtigen Jungunterneh-
mer alle Anfragen, Wünsche und 
Buchungen, die über die Plattform 
hereinkommen, selber beantwor-
ten, bedeutet die steile Erfolgskur-
ve, dass sie künftig noch mehr Zeit 
und Engagement in das Projekt in-
vestieren müssen.  „Das ist zu 
schaffen, denn wir brennen für die 
Idee“, sagt MOGASI-Geschäfts-

führer Dominik Tschoder. Der Er-
folg motiviert noch weiter und die 
schwierigsten Hürden sind ja be-
reits genommen, denn es war 
nicht leicht, ein Anforderungspro-
fil für Skikurse und Skiausrüstung 
zu entwerfen, welches weitgehend 
garantiert, dass die Kunden bei der 
Fernbestellung bekommen, was sie 
wollen – zum Beispiel eine Ausrüs-
tung, die ihrem Fahrkönnen, ih-
rem Fahrstil und ihren Vorstellun-
gen entspricht.  

Freundschaft und Teamgeist 

„Natürlich gibt es noch Verbesse-
rungspotential und wir sind be-
müht, stets dazuzulernen, weil wir 
unser Know-how technisch und 
organisatorisch perfekt auf die 
Bildschirme bringen wollen“, mei-
nen die Vier. Aber auch dabei zie-
hen sie an einem Strang. Das fällt 
ihnen umso leichter, da sie bereits 
seit ihren Kinderjahren durch 
Freundschaft und Teamgeist mit-
einander verbunden sind. Sie 
wuchsen zusammen im Weiler 
Mathon auf, dem kleinen Ruhepol 
im quirligen Tourismushotspot 
Ischgl, und sie teilen viele gemein-
same Bergerlebnisse, Kindheitser-
innerungen, Skitage und Partys. 
Der Wintersport hatte immer 
schon einen großen Stellenwert in 
ihrem Leben, außerdem sammel-
ten sie früh touristische Erfahrun-
gen und können durch Jobs wäh-
rend ihrer Schul- bzw. Studienzeit 
als Skilehrer, im Skiverleih oder 
bei der Silvretta Seilbahn auf ein 
großes Netzwerk im Tourismus 
und Skigeschäft zurückgreifen. 

Das ambitionierte MOGASI-Team:  Josef Sonderegger, Dominik Tschoder, Daniel 
Fritz, Johannes Sonderegger (v.l.n.r.) Foto: MOGASI


